关于出口型企业内销采购对接会的快速问答

问：我已经是沃尔玛中国的供应商，是否可以参加这次采购对接会？

答：这次采购会主要针对计划拓展内销和希望与沃尔玛中国合作的出口型企业，已经是沃尔玛中国供应商的企业没有必要参加。

问：我是沃尔玛全球采办（Wal-Mart GP）的供应商，是否可以参加这一采购对接会？

答：可以，我们欢迎沃尔玛 GP的供应商参加这一项目，成为沃尔玛中国的供应商。

问：我是一家出口型企业，想成为沃尔玛全球采办（Wal-Mart GP）的供应商，这一采购对接会是否包括出口业务方面的辅导？

答：本辅导针对国内市场拓展，您如果想做出口业务，请直接与沃尔玛全球采办联系，联系电话：0755-82218800

问：我是一家“三来一补”企业，我可以和沃尔玛合作吗？

答：如果您是企业法人，可以成为沃尔玛的直接供应商。但相关补交关税等问题需咨询当地外经贸和海关进出口部门。建议您咨询当地相关政府部门，了解当地的政策。

问：我厂有一批因订单取消的库存产品，沃尔玛可以帮助销售吗？

答：对于质量符合国家标准和要求的库存产品，我们可以针对具体情况启动特殊促销或展销，帮助企业处理库存，回收资金。

问：我想拓展国内市场，生产内销产品，请问在政府许可和产品标准方面需要注意什么问题？ 

答：您可从四个方面做自查：1〉营业执照性质（是否可以生产内销商品？）；2〉产品质量（由进口国标准转为中国标准是否有难度？）；3〉中文标签（要有合规的中文标签）；4〉市场准入（特定商品是否具备中国强制性认证等）

问：我想与沃尔玛一起拓展国内市场，但目前并未完全符合条件（如包装、产品标签未达标），有什么其它方法可以帮助实现这一目标吗？ 

答：您可以成为沃尔玛的间接供应商，对目前暂不具备条件的出口型中小企业，沃尔玛的辅导项目会采用“引入第三方”的方法来解决，即用沃尔玛现有的供应商来收购您的产品，由其进行加工后，再进入沃尔玛商场销售。

问：我想在国内各大城市的沃尔玛商场销售我的商品，我是否需要与每一家沃尔玛商场分别进行洽谈？

答：不用，沃尔玛实行“统一采购、集中配送”的经营模式，您只要与沃尔玛中国总部的采购洽谈合作就可以，如果洽谈成功，您的商品就可以进入国内各城市的沃尔玛商场销售。

问：沃尔玛的付款周期是多少天？

答：沃尔玛与供应商的付款周期会按国家相关法规要求和双方约定执行。

问：我成为沃尔玛供应商后，必须送货到每一家沃尔玛商店吗？

答：一般情况下，供应商可将货物送到我们在深圳、天津或嘉兴的物流配送中心，我们的配送中心会将您的货物再送往各个门店。

问：沃尔玛中国每次采购都需要增值税发票吗？

答：是。
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