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关于来料加工转三资以及内销有关情况的调查问卷
各会员：

近年，在市委市政府以及各职能部门的大力支持和帮扶下，不少来料加工企业成功转型为三资企业，也有不少外资企业成功开拓了内销市场。据有关资料显示，全市已经有超过4000家来料加工企业转型为三资企业，外资企业内销总额突破了3000亿元，而且呈现快速增长态势，企业转型升级初见成效。
然而，有少部分来料加工企业由于各种原因仍然没有转型，不少外资企业在开拓内销市场过程中仍然面临各种各样的问题和困难，急待寻找有效的解决方法。
为了深入了解来料加工企业未能转型的主要原因，以及外资企业内销过程中遇到的问题和困难，协助企业向政府有关部门反映，寻求解决方法。敬请各会员结合自身实际情况，填妥以下问卷（请在适当方格内打√，或在空白处填写有关资料），并于2013年5月15日前传真至86－769－22421623或电邮至xiaoguolin@dgaefi.org，以便我会统一整理。

我会对调查所得资料将保密并仅作综合统计之用，绝不外泄。如有任何疑问或建议，请联系秘书处肖国林86－769－22881826。
东莞市外商投资企业协会

  二○一三年五月八日

附件：调查问卷具体内容
调查问卷

【敬请于2013年5月15日（星期三）前回传至86－769－22421623或电邮至xiaoguolin@dgaefi.org,联系人:肖国林，咨询电话：86－769－22881826】

一、企业基本情况

1、贵司的性质？

□独资　□合资　□三来一补（□是□否有意转三资） □其它（请注明：　   　　）

2、贵司所属行业？

□机械  □电子  □电器  □纺织  □服装  □鞋类  □玩具  □造纸

□印刷  □家具  □钟表  □箱包  □礼品  □灯饰  □酒店  □食品

□物流  □五金制品  □塑胶制品  □其它（请注明：             ）

3、贵司的产品属于：□成品； □零配件。

二、关于来料加工转三资
1、贵司来料加工转三资情况如何？

□本来就是三资企业，无需转。           □已经办妥全部转型手续。

□正在办理转型手续中。                 □尚在考虑是否转型。
2、贵司没有转型为三资企业的主要原因？（仅限于来料加工企业填写）
□企业资金不足，融资困难，难以承担转型带来的费用负担。

□企业规模小而且完全属于代加工企业。

□没有专利、没有研发、没有自主品牌，不具备开展内销的条件。

□转型后税务比较复杂，担心增加企业税务负担。
□认为以来料加工方式运作更适合自身生存。
□未解除监管设备不能享受免税优惠，转型费用负担沉重。
□转型不能解决历史遗留房地产权手续问题，影响转型决心。
□其它（请注明）：                                                      。
3、贵司从来料加工转型为三资企业后遇到的问题？（仅限于三资企业填写）
□没有专利、没有研发、没有自主品牌，不具备开展内销的条件。

□转型后，企业历史遗留房地产权手续仍然难以解决。

□转型后，企业运作成本增加，增加的费用包括：                              。
□转型后，税务负担繁重，增加的税费包括：                                 。
□转型后，资金压力大，融资仍然十分困难，主要原因是：                     。
□其它（请注明）：                                                      。
二、关于内销
1、贵司是否存在内销业务：□是，内销的产品主要是：          ；□否。

2、贵司是否拥有自主品牌: □是； □否。
3、贵司通过何种方式开拓内销市场？（仅限于有内销业务的企业填写）
□我司产品属于半成品，直接向国内上游厂家供货。

□自建内销专门店。

□批发给内地零售商或贸易商。

□在国内大型连锁市场设架销售。

□委托国内专业代理商、经销商承包销售。

□通过网络、邮购、电视或电话销售。

□通过“加博会”等内销平台。
□其它（请说明）：                                                        

4、贵司内销过程中遇到的问题和困难？（仅限于有内销业务的企业填写）
□内销渠道不畅，难以接触到有帮助的经销商或代理商。

□赊账严重，货款数期长，坏账风险高。

□铺货导致资金大量积压，货款回笼时间长，造成企业现金流十分紧张。
□自设内销门店费用庞大，企业难以承担。
□内销产品与出口产品要求不一样，企业操作起来难度较大，成本较重。
□融资困难，企业开拓内销市场资金不足。
□开拓内销市场推广费用庞大，企业难以承担。

□国内市场监管力度薄弱，商标、专利容易被侵权，假冒伪劣产品泛滥。

□国内市场的产品准入标准不清晰，准入门槛复杂，企业容易违规。

□国内市场个别地区存在地方保护主义，产品无法进入销售。

□其它（请说明）：                                                        

公司名称：　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

联系人：　　　　　　　电话：　　　　　　　　传真：　　　　　　

备注：请务必填写公司名称及联系方式。
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